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AUJOURD'HUI, C'EST LE HIER DE DEMAIN




Tesla Insurance

Get a quote with Tesla Insurance for competitive rates in as little as one minute.
Now available in California.

GET QUOTE

By continuing, you will be redirected to Tesla Insurance
Services, Inc. and agree to the Terms of Service and

Privacy Policy.

You can also reach our licensed agents at 1-844-34-TESLA

to get a quote or discuss your policy and coverages.

Learn more about Tesla Insurance




LES VOILA A NOUVEAU...
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s Verzekeringen v Kennis ~ Overons v

Contact

Vragen of schade melden?

Zo werkt Voila

@ Vertel ons wat je
nodig hebt.

Enkies de dekkingen die je
wil.

(@ Bekijk rustig alle
voorstellen.
Vergelijk met je huidig
contract of aanbod.

Voila en Vanbreda vergelijken
wereldspelers én Belgische prijsbrekers

Allianz @) Coronapiect

Gevolmochigd onderschiper

Immoweb speelt voor het eerst mee met de grote
jongens

Met de oprichting van hun nieuwe dochtermaatschappij Financial Services, met een
kapitaal van 3 miljoen euro, zet Immoweb zijn eerste stapjes op de markt van de
financiéle dienstverlening. Het doel is zich een plaats te verwerven als bankmakelaar
en daarnaast ook als verzekerings- en herverzekeringsmakelaar. De vastgoedsite wil
zijn aanbod graag uitbreiden om zijn gebruikers zo een compleet assortiment

financiéle producten te kunnen aanbieden, in de context van hun vastgoedtransacties.

De nieuwe onderneming werd zopas opgericht, momenteel wordt er volop gewerkt
aan de indiening van een vergunningsaanvraag bij de FSMA. Wordt deze aanvraag
goedgekeurd, dan hoopt Immoweb zich te lanceren op de markt van de
hypotheekleningen.

"We streven naar een grotere rol in het traject van huurders en eigenaars.
Hierbij volgen we ons credo: onszelf steeds opnieuw heruitvinden", zo besluit
Valentin Cogels.

@ Wij doen de rest.

Eenantwoord opalje
vragen en een duidelik
advies. Reken 0ok op ons
voor het overzetten van je
contract en bijstand bij
schade.

IMMO

Verzekeringen

> Aansprakelijkheidsverzekering
> Autoverzekering

> Bestelautoverzekering

> Inboedelverzekering

> Opstalverzekering

Overlijdensrisicoverzekering

> Rechtsbijstandverzekering

Reisverzekering

Vellig Online Verzekering # nieuw

Woonverzekering

> Zorguerzekering

Internet en bellen
> Mobiele abonnementen # nieuw

> Thuis internet, tv en bellen # nieuw

@ independer

CHEZ NOUS

AUSSI...

BUSINI
SCH

Home Protect verzekering is een winnend partnerschap
van 3 complementaire en toonaangevende bedrijven

Q) qover

Makkelijk zelf kiezen

Hypotheek

> Hypotheek online afsluiten

> Vergelijk hypotheekrentes

> Vergeljk adviseurs bij jou In de buurt

> Maximale hypotheek berekenen

Geld
> Lenen

> Spaarrekening

> Dagwaarde berekenen
Succesvol in Nederland :I I: g

{-Baloise

Insurance

Energie
> Energie vergelijken

> Advies bij zennepanelen

Gezondheidszorg

> Fysiotheraple

> Huisarts

> Steuntje-in-de-rug verzekering
> Tandarts

> Ziekenhuis

> Zorgverzekering vergelijken

Slimme tools

> Kinderopvangtoeslag berekenen

media N I I

Independer.be haalde haar mosterd in Nederland bij haar zusteronderneming Independer.nl. In
haar 20 jarig bestaan groeide Independer.nl uit tot de meest succesvolle online
verzekeringsmakelaar voor particulieren in Nederland. Met zo'n 20 miljoen bezoekers per jaar

helpt Independer consumenten hun particuliere verzekeringszaken zelf in handen te nemen.
Reeds 15 keer werd de site uitgeroepen tot beste website van Nederland. In Nederland wordt
het productgamma uitgebreid met telecom, televisie, internet, energie en leningen.



OU EN SOMMES-NOUS AUJOURD'HUI ?

NUMERIQUE

PHYSIQUE

SUR MESURE

ECHELLE/VOLUME PERSONNALISEE



PHYGITAL ET OMNICANAL

% Produits et services

o Produits et services de complexes offerts :

o base offerts : ;

‘L PRECISION DES

= PLATEFORME OPERATIONS

2 BANCAIRES/ASSURANCES

Produits et services
complexes offerts :

Produits et services de
base offerts :
INTERACTION

HEROS LOCAL CHALEUREUSE ET AVIS

PHYSIQUE

ECHELLE/VOLUME



LA VOIE VERS LE CLIENT : AVANT

Banque/ Agent/Cour

Assureur tier CLIENT



LES VOIES VERS LE CLIENT

Agent/Cour
tier

Banque/
Assureur

CLIENT



LES VOIES VERS LE CLIENT

Agent/Cour

Banque/
Assureur

CLIENT

Plateforme

FinTech




LES VOIES VERS LE CLIENT

ORIENTE CLIENT
Agent/Cour = Expertise &
conseils
= Confiance

= |Local

= Personnalisé
Banque/ CLIENT Operational Excellence
Assureur

= Efficacité
= Echelle
= \Volume
= Simplicité

Plateforme

FinTech BigTech



PHYGITAL ET OMNICANAL

Produits et services de
base offerts :

s

NUMERIQUE

PLATEFORME

Produits et services de
base offerts :

HEROS LOCAL

PHYSIQUE

ECHELLE/VOLUME

Produits et services
complexes offerts :

PRECISION DES
OPERATIONS

BANCAIRES/ASSURANCES

Produits et services
complexes offerts :

INTERACTION

CHALEUREUSE ET AVIS

EXPERT

SUR MESURE
PERSONNALISE




PHYGITAL ET OMNICANAL

Produits et services de
base offerts :

s

NUMERIQUE

PLATEFORME

Produits et services de
base offerts :

HEROS LOCAL

PHYSIQUE

ECHELLE/VOLUME

Produits et services
complexes offerts :

PRECISION DES
OPERATIONS

BANCAIRES/ASSURANCES

Produits et services
complexes offerts :

INTERACTION

CHALEUREUSE ET AVIS

EXPERT

SUR MESURE
PERSONNALISEE




PHYGITAL ET OMNICANAL

Produits et services de
base offerts :

s

NUMERIQUE

PLATEFORME

Produits et services de
base offerts :

HEROS LOCAL

PHYSIQUE

ECHELLE/VOLUME

Produits et services
complexes offerts :

PRECISION DES
OPERATIONS

BANCAIRES/ASSURANCES

Produits et services
complexes offerts :

INTERACTION

CHALEUREUSE ET AVIS

EXPERT

SUR MESURE'
PERSONNALISE




HYBRIDE = COORDONNE ET ALIGNE

Combustion

Engine / 1
m —] | Batteries

‘ Gas Tank

Electric Motor




RECHARGER POUR UN AVENIR SAIN

STRATEGIE CLIENTS

BANQUES &
ASSUREURS
SLNIOV B SYIILINOD




CHARTE - RECHARGER POUR UN AVENIR SAIN

= "THERE IN"OgS aligdn_ons I'orientation client de la société sur la stratégie de commission de la société vis-a-vis de
intermédiaire.

STRA 1E

2. IN"OgS éIa,tC>|Qr_ons ensemble une gestion basée sur les motivations axées sur le client et comprises par
intermédiaire.

3. Nous optons pour une approche globale du client dans le respect de chaque canal et dans le respect du
choix du client.

4, Ensemble, nous élaborons des principes relatifs a I'attribution de leads, de clients et de production via tous
les canaux.
5. Engagement a argumenter ouvertement, documenter, simuler, aborder les modifications de commission

pour ensuite les evaluer quant a leur efficacité et, si nécessaire, les adapter.

m 6. Nous d_é_velopppns ensemble des outils et procédures numériques et autres qui améliorent |'efficacité et la
rentabilité de I'agence.
PAR’ AR T4 . . I3 . T4 .
7. Pour augmenter la rentabilité des portefeuilles, une meilleure compréhension de la rentabilité du client est
necessaire.
8. Aprés un accord, nous commengons une période stable concernant les modifications de commission.
0. tNous_lconcluons des accords clairs concernant les rémunérations en cas de modification de la charge de
ravail.
10. Nous élaborons ensemble un modéle de commission omnicanal avec des principes en matiére de stimulation

par-dela les canaux et évitons toute concurrence entre les canaux.

Nous le faisons ensemble, dans le respect du client, de la société et de lI'intermédiaire.







